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技术的汇合 — 推动〝云服务〞的发展 

云 Moore’s Law 

硬件的Commoditization  

•服务器 
•存储设备 
•网络、机房 

宽带网络 
• 广泛的使用 
• 覆盖面广 

软件平台更趋标准化 
可控数目的软件开发
平台逐渐形成 

大数据的快速涌现 
• 大量结构与非结
构性的数据 

• 物联网的海量数
据采集 

无线及移动通讯  
3G/4G /WiFi 网络 
大量的移动及无线终端
设备 用户端设备的普及 

• 个人电脑、便携电脑 
• 平板电脑、手机 
• 专用终端设备(ATM, 
自助设备) 

 



云计算的产业生态 … 产业链的重组 

这些云服务的不同
用户种类 
• 企业 
• 政府机构 
• 非政府的公共服
务组织 

• 行业组织 
• 消费者和一般市
民 
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应用支撑平台服务层(PaaS) 

基础服务层(IaaS) 

应用软件服务层(SaaS) 

互联网数据中心(Internet Data Centers) 

传统 ISV 传统 ISV 传统 ISV 传统 ISV 

应用软件、 中间件、 工具软件 

传统硬件供应商 传统硬件供应商 
传统硬件供应商 

服务器、 存储设备、 网络设备、 其它机房设备 

Amazon, Joyent, 
PCCW, Citic…  

Microsoft Azure, 
force.com  
Amazon Elastic 
Beanstalk 
Google App Eng 
金蝶 App Engine 

Rack space, 
21ViaNet 
….. 
  

例子: 
  
Aplicor, 
Netsuite, 
NetDimension 
  



IDC与IaaS服务层的一些

合作趋势 

 已有内地的 IDC 和 IaaS 服务供应商来香港设立机构和

数据中心，提供相应的业务。过去的十多年，也有香
港的 IDC 服务供应商在内地投资成立了数据中心。 

 近年的一个新趋势，两地的IDC 和 IaaS服务供应商都

积极地寻找异地的合作伙伴，亦有些已发展起多层次
的合作关系，例如：通过业务代理(resell) 、分包
(Service Subcontracting)等形式来整合和共享对方的资

源，以便更好的服务各自的客户。他们这些客户通常
都有跨地区的特性。 

 IaaS层的Interoperability and Portability标准化的推广会

令资源的整合和共享更为容易。 

 亦有内地的IaaS资源部署与管理(resources provisioning 
and management)的技术供应商探索进入香港市场，并
以香港作为支点走向国际。 



IDC与IaaS服务层的一些

合作趋势 

 已有内地的 IDC 和 IaaS 服务供应商来到香港设立机构

和数据中心，提供相应的业务。过去的十多年，也有
香港的 IDC 服务供应商在内地投资成立了数据中心。 

 近年的一个新趋势，两地的IDC 和 IaaS服务供应商都

积极地寻找异地的合作伙伴，亦有些已发展起多层次
的合作关系，例如：通过业务代理(resell) 、分包
(Service Subcontracting)等形式来整合和共享双方的资

源，以便更好的服务各自的客户。他们这些客户通常
都有跨地区的特性。 

 IaaS层的Interoperability and Portability标准化的推广会

令资源的整合和共享更为容易。 

 亦有内地的IaaS资源部署与管理(resources provisioning 
and management)的技术供应商探索进入香港市场，并
以香港作为支点走向国际。 



PaaS服务层的一些

合作趋势 

 《香港云产业联盟》启动了与金蝶软件的对话，共同
探索利用金蝶的 App Engine 开发一些适合两地中小
企的云应用的可行性。 

 香港的 ISV 可以藉此加快进入内地的 SaaS 应用市场。 

 以类似 Amazon Cloud Formation 的模式，Bingo Cloud 
《品高云》联同香港的机构共同研究传统 single 
tenancy应用的快速和自助部署(Rapid Self-Provisioning)
方案。 

 It gives the participating IaaS operators access to some traditional 
software solutions that can be sold as SaaS services to their 
customers.   

 Its gives the end-users access to affordable and proven solutions 
that are reliably deployed on the Cloud using the SaaS business 
model.  

 



建立SaaS目录供用户选购 

single tenancy 应用的

快速和自助部署 ISV providing pre-
configured software 
packages on virtual 

machines 

ISV providing pre-
configured software 
packages on virtual 

machines 

ISV providing pre-
configured software 
packages on virtual 

machines 

预装、预配置好的传
统single tenancy 应用 

ISV提供的

应用 

虚拟化的资源池 
IaaS提供的

资源池 

ISV与IaaS

进行合作 

Instance of the 
application deployed 

on virtual server 
provided by the IaaS 

Operator 

Instance of the 
application deployed 

on virtual server 
provided by the IaaS 

Operator 

Instance of the 
application deployed 

on virtual server 
provided by the IaaS 

Operator 
成功部署后 

的实例 

用户从目录选择应用 



SaaS服务层的一些

合作趋势 

已有一些香港与内地的公司和机构进行这方面的合
作，共同开发和运营一些面向不同行业的云应用。
例如： 

 两地牌货车和汽车的定位和路线管理云服务； 

 异地报关和电子口岸服务； 

 仓储、配送有关的第三方物流云服务； 

 兼容粤港两地电子证书(digital certificate)的电子签名云
服务； 

 陶瓷、灯饰、成衣等行业的行业云应用服务； 

 广货网上行和构思中的CEPA货品便利化电子商务云服
务……. 

有广阔的
粤港合作

空间 



云服务中介及代理的一些
合作趋势 

 云服务的中介和代理(Cloud Services Broker)业务

是一些传统软件开发商、系统集成商、套装软件
分销商、外包服务商等等的自然演化而形成。 

 从系统的集成   服务的整合和集成； 

 从产品的代理   服务的代理； 

 用户跨地域的业务发展；信息化进一步向上下游
延伸的需求，令传统单点的服务模式不再能满足
用户的需要。 

 粤港跨地区的云中介和代理服务正可以满足这种
需要；有庞大的发展空间。 



 香港和深圳的融资服务可善加利用，加快推动
关键的云技术、云应用的发展。 

 通过香港，在国际市场上物色和并购一些中国
市场目前和将来有需要的云技术和应用。 

 在香港和内地的产学研合作中，粤港可以重点
选择一些和云技术有关的新应用课题，例如： 
 食品安全的追踪和溯源 

 传染病通报 

 智能交通 

 环境信息采集与通报 - 空气、水源、土地 … 

 节能减排 

 养老安老服务 

 ……. 

其它合作岭域 

应用的成功
推广是云的
成功标准 



谢谢！ 


